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Nombre:                                                    Humberto Luis Muñoz Oñate
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Fecha de Nacimiento:                               16 de Agosto de 1958

Estudios: 

Básicos:                                                     Escuela Domingo Matte Mesías 

Medios:                                                     Liceo Industrial de Puente Alto /Título Técnico Electromecánico

Otros:

                                                                  Contabilidad, Ventas y Marketing, Inglés Básico, (hablado y

                                                                  escrito, nivel medio), (Instituto Norteamericano), Usuario Windows.

                                                                  planilla excel, power point, 

Experiencia Laboral:

(1981 a 1988)  

Cooperativa. de Consumo Coopebene       Ejecutivo de Ctas. Ctes,   Pdte.  Fdo.Bienestar   y del

                                                                  Fondo de indemnización del Personal, balances contables, compras y
                                                                  convenios con proveedores, apertura de créditos, análisis de cuentas.                                                  

                                                                  análisis de clientes y cuentas, créditos, cobranzas .

                                                                  encargado del área de Crédito y Cobranzas, en ausencias del    

                                                                   Gerente, (vacaciones y otros)     

(1988 a 2001)                             Área Finanzas y Crédito y Cobranzas
Nestlé Chile S.A.                                      Creador y Analista de cuentas en la nueva implementación del Área de atención              

                                                                  de clientes importantes (Supermercados y distribuidores), total control de la administración,                                                                                                                          

                                                                  análisis de cuentas contables,  auditorías, créditos, convenios de pagos, atención  directa,
                                                                  depuración y mantención de todas las cuentas contables, de estos clientes, convenios de pago           
                                                                  cobranzas judiciales, control cheques protestados, relación  directa con gerencia de ventas.

                                              y contraloría.

                                              Encargado del área en reemplazo de la Jefatura. 
(2001 a 2002)

Cía. Seguros Cruz del Sur                        Supervisor Senior, a cargo de 4 vendedores en equipo de ventas,   

                                                                   capacitación, planificación, soporte, con  cumplimiento de metas exitoso.

(2003 a 2011)

Medilegis S.A.                                          Encargado de proyectos editoriales en el área de la Salud

                                                                  Planificación, desarrollo, objetivos, merchandising,  soporte

                                                                  Creación de proyectos en todas las especialidades de la medicina

                                                                  filmaciones, revistas, proyectos impresos, audiovisuales, 

                                                                  búsqueda de información de cada molécula o droga de los productos.

                                                                  Creación plan de medios anuales para clientes, revisión de diseños

                                                                  diagramaciones, contacto con agencias de publicidad, productoras,
                                                                  Clientes: Laboratorios, Clínicas, Hospitales, Estamentos de Estado

                                                                  contacto directo, con Médicos, Gerentes de Marketing y Product   

                                                                  Manager.
(2012)                                                        Conductor clase B, en faena Minera Escondida , Proyecto Laguna Seca-OGP1
(Bechtel S.A.)
Varios:                                      Liderazgo,  capaz, proactivo, seguro ante los cambios, muy buena  relación                                                            

                                                                  con los clientes,   gran capacidad de análisis y solución de 
                                                                  los problemas,  gran capacidad comunicacional desarrollada en virtud                         

                                                                  de mi experiencia en la coordinación y mantenimiento  de la alianzas 

                                                                  comerciales realizadas,  disponibilidad inmediata. 
